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AKIOMA Angebotserstellung

[hre Produktivitat beginnt
beim Angebot

Hand aufs Herz: Sind Ihre Ablaufe beim Erstellen von
Angeboten wirklich optimal?

Wie viel Aufwand bedeutet es, bis Sie alle Produkte,
Artikel und Leistungen bis ins Detail aufgelistet haben?
Wie haufig meldet sich die Empfangerseite mit Nach-
fragen und Unklarheiten?

Anders ausgedriickt: Wie effizient ist lhr gesamter
Angebotsprozess?




£ Angebotserstellung
N ganz einfach

Komplexe Angebote schnell
und transparent erstellen

Mit AKIOMA gehen Sie solchen Risiken von
vorneherein aus dem Weg. Sie behalten
immer den Uberblick und miissen sich um
die korrekte Auflistung bis ins Detail keine
Gedanken machen. Denn in AKIOMA werden

einmal definierte Zusammenhange zwischen In AKIOMA konnen Sie direkt Artikel definieren
Produkten, Teilprodukten, Zubehér, Dienst- und in lhr Angebot aufnehmen, die zum Zeit-
leistungen usw. bei jedem Arbeitsschritt, den punkt der Erstellung im Artikelstamm noch nicht
Sie im System vornehmen, unverandert und erfasst sind.

vollstandig tibernommen — Missverstandnis- Generell kdnnen Sie im System alle Texte und

se und Unklarheiten ausgeschlossen. Bilder jederzeit beliebig editieren - so einfach, wie
So ist das AKIOMA Produktmanagement Sie es vom Arbeiten mit Ihrem Textverarbeitungs-
Ihre Garantie fiir saubere, transparente und programm her gewohnt sind.

perfekt nachvollziehbare Angebote.

So leicht erstellen Sie Angebote
mit AKIOMA:

Sie wahlen den Empfanger des Angebots
aus. Diese Daten - z. B. Kontaktdaten mit
zugewiesenen Angaben zu Preisgruppe und
Zahlungsart - bernimmt AKIOMA direkt
aus Ihrem ERP-System.

Bei der Kommunikation mit Drittsystemen greift
AKIOMA immer auf deren jeweils aktuellen Daten-
status zu. Gleichzeitig werden z. B. kontaktbezo-
gene Anderungen, die Sie in AKIOMA vornehmen,

sofort auf der Gegenseite synchronisiert.

Bei der Arbeit mit AKIOMA konnen Sie also immer
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Eine Besonderheit von AKIOMA ist der flexible Umgang
mit Artikelpreisen. Sie knnen alle aufgefiihrten Artikel

in die Berechnung von Zwischensummen tibernehmen,
aber auch einzelne Positionen explizit davon ausneh-

men, etwa wenn sie nur optional empfohlen werden.

Im Angebot befindet sich zwar der mit * gekennzeichnete
Einzelpreis, fliet aber nicht in die Zwischensumme ein.
Auf diese Weise behalten Sie auch bei sehr detailreichen
Angeboten mit vielen Positionshierarchien immer den
vollsténdigen Uberblick zur Kostenentwicklung.

Knopfdruck geniigt

Ist das Angebot fertig zusammengestellt,

generieren Sie mit einem Knopfdruck ein i-":w: SRR .
vollstindiges Textdokument, etwa in Microsoft O r——
Word. Alles, was Sie tun mussen, ist die Auswahl
der passenden Vorlage. Dort sind Platzhalter

fur Texte und Bilder vordefiniert, in die dann

die entsprechenden Angaben automatisch
hineinflieBen.

So stellt AKIOMA sicher, dass alle Angebote,
inhaltlich und optisch, absolut konsistent das
Haus verlassen - ein nicht zu unterschatzender
Aspekt Ihrer Professionalitat und Qualitat bei
der Angebotserstellung!

Sie bendtigen das gleiche Angebot in verschiedenen Spra-
chen? Bei AKIOMA geht das ohne miihsames Heraussuchen
oder Vorbereiten einer neuen Vorlage. Sie geben einfach die

Immer tibersichtlich

Im néchsten Schritt Ubernehmen Sie die
Positionen fiir das Angebot ganz bequem
per Drag & Drop aus den jeweiligen Produkt-
definitionen. Anders als viele Wettbewerbs-
produkte stellt AKIOMA die Angebots-
positionen automatisch in hierarchischen
Ordnerstrukturen bis hinunter auf die
Detailebene dar.

Auf jeder Ebene kénnen Sie beliebig Ande-
rungen vornehmen, z. B. die jeweiligen Artikel
nach ihrer Relevanz fiir das Angebot klassifi-
zieren (erforderlich, empfehlenswert usw.).
Auch die Preisstrukturen aus dem ERP-System
werden direkt ibernommen. Bestehen fiir
bestimmte Posten z. B. kundenspezifische
Sonderrabatte, flieBen sie automatisch in die
Angebotskalkulation mit ein.
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Sprachversion an, die Sie benotigen, und das System setzt
nicht nur die richtigen Artikelbezeichnungen, Artikeltexte
und Textbausteine zur jeweiligen Angebotsposition ein,

sondern passt auch Anrede, Adressfeld, Kopf- und FuBRzeile

automatisch an die jeweils korrekte Darstellung und Schreib-

weise an.

Gerade bei diesen vermeintlich untergeordneten Details

zeigen Sie sich immer von lhrer besten Seite, was lhnen letzt-
lich die entscheidenden Sympathiepunkte fiir Ihr Angebot

einbringen kann.




Das AKIOMA-Prinzip
Z4 AKIODMA

Produktmanagement Angebotserstellung Kontaktverwaltung

7
AKIOMA EZIIEETE

ERP-Systeme Content Management Office DMS
(Artikel, Preise, Kunden, (Website, (E-Mail, Kalender, (Beliebige externe
Ansprechpartner, Auftrage) Onlineshop) Word, Excel) Dokumente)

Auf einen Blick AKIOMA - das Angebots-
» Angebot aus vordefinierten Bausteinen management fﬁr den Vertrieb

(Produktdefinitionen) per Drag & Drop

s komplexer und erklarungs-

Angebotspositionen in hierarchischer

Ordnerstruktur Gbersichtlich darstellen bEdﬁrftigeI' PI‘Odllkte

Im ERP-System hinterlegte Informationen
direkt Gbernehmen (Artikel, Kunden,
Preisfindung)

Zwischen-/Endsummen durch individu- Sie interessieren sich fiir unsere Produkte und

elles Einbeziehen/Auslassen von Artikel- benétigen mehr Infomationen?

preisen flexibel gestalten

Sie erreichen uns unter:

Mehrsprachige Angebote in Dokumenten-

+49 7141 30995-10

Wir freuen uns auf Ihre Anfrage!

vorlage (z. B. MS Word) mit einem Klick
generieren

Uber AKIOMA

AKIOMA Software entwickelt CRM-Systeme fiir den Mittelstand. Unsere CRM-Software basiert auf dem
von uns entwickelten Frameworks SWAT und wird sowohl On-Premise als auch Cloud-basierend einge-
setzt. Besondere Schwerpunkte sind dabei Erstellung / Management von komplexen Angeboten, Produkt-
management sowie die Abbildung komplexer Kundenbeziehungen.

AKIOMA AKIOMA Software KG MénchsbergstraBe 1/2, 71691 Freiberg am Neckar, Deutschland e e
Fon: +49 7141 30995-10, Fax: +49 7141 30995-19, info@akioma.de, www.akioma.de ° °



